                                         
КОМЕРЧЕСКОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ
о покупке металлолома
ПРЕДЛОЖЕНИЯ, ПРЕДОСТАВЛЯЕМЫЕ В ДРУГОМ ФОРМАТЕ, НЕ РАССМАТРИВАЮТСЯ

                                                                         

НАЗВАНИЕ КОМПАНИИ – УЧАСТНИКА 
1. Общая часть 
(Заполняется участником)

1.1. Стоимость

Таблица 1. Стоимость 

	№ п/п
	Наименование учётной позиции
	Единица измерения
	Цена за единицу измерения (тн), рублей (НДС начисляется налоговым агентом (Покупателем)

	1.
	Металлолом марки 12А, (39,570 тонн).
	тн
	

	ИТОГО:
	



1.2. Условия оплаты
Таблица 2. Условия оплаты

	№
	Условия оплаты
	Да/Нет

	1.
	Оплата Товара осуществляется Покупателем в безналичном порядке путём 100% предоплаты за согласованный сторонами объём чёрного лома и отходов чёрных металлов
	

	2.
	Датой оплаты Стороны считают дату поступления денежных средств на расчётный счёт Продавца.
	

	3.
	За нарушение сроков оплаты, Продавец вправе требовать с Покупателя уплаты неустойки (пени) в размере 0,1% от неуплаченной суммы за каждый банковский день просрочки, но не более 10% от неоплаченной суммы.
	

	4.
	За нарушение сроков выборки Товара Покупатель выплачивает Продавцу неустойку (пени) размере 0,1 % от суммы не своевременно вывезенного Товара за каждый день нарушения обязательств.
	

	5
	Цена предложена в рамках и на условиях аукциона, проводимого Продавцом, соответствует базису поставки и не подлежит изменению
	



1.3. Сроки выборки 

Таблица 3. Сроки выборки 

	№
	Наименование учётной позиции
	Срок выборки

	1.
	Металлолом марки 12А, (39,570 тонн).
	


2. Особые условия, дополнительные требования, критерии выбора Покупателя

	
	Да/Нет

	Наличие лицензий, свидетельств, специальных разрешений на осуществление заготовки, хранение, переработки и реализации лома чёрных и цветных металлов
	

	[bookmark: _GoBack]Отсутствие участника в реестре недобросовестных поставщиков 
(в рамках 44-ФЗ и 223-ФЗ)
	

	Наличие опыта работы с подразделениями
АО «СУЭК»
	

	Наличие положительной деловой репутации
	



Дата

Подпись руководителя					м.п.
